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PROGRAMI | KURSIT TE VECANTE

“SIPERMARRJA DHE ZHVILLIMI | PLANIT TE BIZNESIT”

(SZHPB-20)

I. Profili i Pérgjithshém i Kursit pér Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té Biznesit

a) Karakteristikat e kursit

Ky program u krijua né zbatim t¢ VKM Nr.348, daté 29.4.2020, “Pér progedurat, kriteret dhe
rregullat pér zbatimin e programit té nxitjes népérmjet vetépunésimit”. Pérmes kétij kursi,
kursantét (aplikues té pérzgjedhur té programit) do té orientohen dhe marrin njohurité bazé mbi
vetépunésimin dhe natyrén e sipérmarrjes, do té aftésohen pér strukturimin e idesé dhe modelit
té biznesit si dhe do té aftésohen pér zhvillimin e planit té biznesit, sipas modelit bashkélidhur,
pér sipérmarrjet e tyre. Programi éshté né funksion té té gjithé atyre punékérkuesve té papuné,
té cilét kané aplikuar me koncept idené paraprake tek “programi i nxitjes népérmjet
vetépunésimit” dhe jané pérzgjedhur pér fazén e trajnimit né bazé té kritereve té parashikuara
né progedurat e programit.

b) Profili profesional i té vetépunésuarit/es dhe sipérmarrésit/es

Vetépunésimi éshté gjendja e té punuarit pér vetveten. Personi i vetépunésuar mund té sigurojé
njé fleksibilitet dhe autonomi té madhe pune, krahasuar me personat e punésuar tek njé
punédhénés tjetér. Megjithaté, duhet patur parasysh se vetépunésimi ka edhe njé shkallé mé té
larté té rreziku dhe té ardhura mé té pagéndrueshme. Né Shqipéri, shumica e pronaréve té
bizneseve i pérkasin kategorisé sé "vetépunésuar”. Ata/ato fillojné me njé aftési ose grup té
vecanté aftésish dhe zbulojné se kané mundési pér té fituar mé shumé para duke e kthyer até
né njé sipérmarrje fitimprurése. Kjo pérfshin hartimin e idesé sé biznesit, zhvillimin e njé
modeli té té bérit biznes (pér ofrimin e njé produkti ose shérbimi pér shitje), pérgatitjen e njé
plani té detajuar biznesi, financimin dhe formalizimin e veprimtarisé né formén e njé biznesi
té ri té vogél dhe menaxhimin e tij.

Pronarét e njé sipérmarrjeje/biznesi té tillé referohen si “sipérmarrés”. Njé sipérmarrés/e éshté
njé individ gé krijon njé biznes (duke marré pérsipér veté shumicén e rrezigeve), i/e cili
bashkon dijet, kapitalin dhe fuginé punétore né ményré qé té prodhojé mallra ose shérbime me
synim gjenerimin e fitimeve. Sipérmarrési/ja zakonisht shihet si novator/e, njé burim i ideve,
mallrave, shérbimeve dhe/ose proceseve té reja té biznesit. Sipérmarrja éshté me rrezik té larté,
por gjithashtu mund té jeté edhe me shpérblim té lart€, pasi shérben pér té gjeneruar pasuri
ekonomike, rritje dhe inovacion. Sipérmarrja né térési, éshté njé nxités i réndésishém i rritjes
ekonomike dhe inovacionit.

Il. Kompetencat gé fitojné kursantét né pérfundim té Kursit “Sipérmarrje dhe
Zhvillim té Planit té Biznesit”

Né pérfundim té Kursit pér Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té Biznesit, kursantét do té jené
té afté té:
- strukturojné njé ide biznesi té vogél;
- zhvillojné dhe prezantojné idené e biznesit té vogél;
- pérshkruajné procedurat ligjore dhe administrative pér hapjen e biznesit té& vogél né
Shqipéri;



konceptojné njé model té té bérit biznes, duke pérfshiré proceset e nevojshme pér
prodhimin dhe ofrimin e produkteve/shérbimeve té kérkuara né treg dhe menaxhimin e
shpenzimeve dhe té ardhurave té biznesit;
zhvillojné modelin e té bérit biznes;

hartojné/zhvillojné njé plan té detajuar (pérshkrues dhe financiar) biznesi pér ngritjen,
zhvillimin dhe menaxhimin e veprimtarisé dhe financave té njé sipérmarrjeje té vogél,

sipas modelit bashkélidhur.

té pérshkruajné rregullat e etikés profesionale dhe komunikimit né puné.

I11. Kérkesat e pranimit né Kursin pér Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té Biznesit

Pjesémarrésit né Kursin pér Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té Biznesit duhet t€ jené mbi 18
vjec, si dhe té kené pérfunduar arsimin e detyruar.

IV. Kohézgjatja e Kursit pér “Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té Biznesit”

60 oré mésimore

1 oré mésimore = 45 minuta

V. Modulet e Kursit pér “Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té Biznesit”

Nr. | Titulli i Modulit Kodi Kohézgjatja Rezultatet Mésimore

1. | Hyrje né sipérmarrje 8 oré mésimore | 1. Kursanti pérshkruan procedurat e
dhe ngritja el 9 programit té nxitjes, népérmjet
bizneseve té vogla | Rekomandohet: vetépunésimit dhe konceptet bazé mbi
né Shqipéri GC-S 80% Teori biznesin e voggél.

o 10% Praktiké . Kursanti pérshkruan format, procedurat
El 10% Vlerésime ligjore dhe administrative pér hapjen e
N njé biznesi té vogél né Shqipéri.

2. | Konsolidimi i idesé 24 oré mésimore | 1. Kursanti pérshkruan idené e biznesit,
dhe modelit té pérgatit profilin e klientéve té synuar,
biznesit pér Rekomandohet: vlerésimin e tregut dhe analizén e
sipérmarrjet e 20% Teori konkurentéve.
biznesit té vogél 9 70% Praktiké . Kursanti zhvillon modelin e ofrimit dhe

) 10% Vlerésime marrjes sé vlerés, pérfshiré vlerén e
Eh) propozuar, produktet dhe/ose shérbimet
o e ofruara, kanalet dhe burimet e té
E ardhurave.

w . Kursanti  zhvillon  strukturén e

proceseve dhe burimeve té nevojshme
pér zhvillimin e produkteve dhe/ose
shérbimeve pér klientét e synuar.




3. | Zhvillimi i planit té 28 oré mésimore | 1. Kursanti pérgatit pjesén e paré

biznesit pérshkruese té planit té biznesit té tij,
9 Rekomandohet: sipas modelit té planit té biznesit

(Modeli i planit té | & 10% Teori bashkélidhur.
biznesit, g 80% Praktiké 2. Kursanti pérgatit planin financiar dhe té
bashkélidhur, i| a 10% Vlerésime investimeve dhe finalizon dokumentin
detyruar pér tu E e planit té biznesit, sipas modelit té
plotésuar nga | < planit té biznesit, bashkélidhur.
pjesémarrésit)

V1. Vlerésimi dhe Certifikimi

Kursantét vlerésohen nga instruktorét e Kursit pér té gjitha Rezultatet Mésimore (RM-té) qé
pérmbajné té gjitha Modulet e Kursit dhe nése vlerésohen pozitivisht, futen né Provimin
pérfundimtar teoriko-praktik.

Nése vlerésohen pozitivisht edhe n€ Provimin pérfundimtar teoriko-praktik, kursantét fitojné
Certifikatén pérkatése qé njihet nga MFE.




VII. Pérshkruesit e Moduleve té Kursit pér Sipérmarrje dhe Zhvillim té Planit té

Biznesit:

1. Moduli “Hyrje né sipérmarrje dhe ngritja e bizneseve té vogla né Shqipéri”

PERSHKRUESI | MODULIT

Titulli dhe kodi | HYRJE NE SIPERMARRJE DHE NGRITJAE SZHPB-01-20
BIZNESEVE TE VOGLA NE SHQIPERI

Qéllimi i Njé modul teoriko-praktik gé i njeh kursantét me programin e nxitjes népérmjet

modulit vetépunésimit, konceptet bazé té biznesit té vogél, me vecorité e profesionit té
sipérmarrjes dhe ngritjes sé biznesit té vogél né Shqipéri.

Kohézgjatja e 8 oré mésimore

modulit Rekomandohet: 80% Teori; 10% Praktiké; 10% Vlerésime.

Niveli i Kursantét duhet té kené pérfunduar arsimin e detyruar dhe té jené mbi 18 vjeg.

parapélqyer

PEr pranim

Rezultatet e té RM1 Kursanti pérshkruan procedurat e programit té nxitjes

mésuarit (RM) népérmjet vetépunésimit dhe konceptet bazé mbi biznesin e

dhe procedurat

e vlerésimit

Kursanti duhet té jeté i afté:

té pérshkruajé procedurat e aplikimit dhe zbatimit té
programit té nxitjes népérmjet vetépunésimit;

té pérshkruajé termat “sipérmarrje”, “biznes”, “investim”,
“kapital”, “financim”, “kreditim”, ‘“normé interesi” dhe
“menaxhim”;

té pérshkruajé konceptet ‘“kérkesé/oferté, “konsumin”,
“kosto” dhe “kosto oportune”;

té pérshkruajé kuptimin e “sipérmarrés”, funksionet dhe
aftésité dhe profilet kryesore té sipérmarrésve;




RM 2

té analizojé mijedisin e biznesit shqiptar, avantazhet dhe
disavantazhet e njé biznesi té vogél né Shqipéri;
té analizojé faktorét e mundshém té suksesit dhe té déshtimit
té njé biznesi té vogél né Shqipéri (me ané té rastit studimor);
té analizojé mundésité pér rritjen e biznesit té vogél né vend
(me ané té rastit studimor);
té pérshkruajé rregullat e etikés profesionale dhe komunikimit
Né puné.

Instrumentet e vlerésimit:
Pyetje - pérgjigje me gojé
Pyetje - pérgjigje me shkrim

Kursanti  pérshkruan format, procedurat ligjore dhe
administrative pér hapjen e njé biznesi té vogél né Shqipéri.
Kriteret e vlerésimit:
Kursanti duhet té jeté i afté:
- té pérshkruajé dallimin nga formén té ndryshme juridike dhe
funksionimit té bizneseve né Shqiperi;
té pérshkruajé avantazhet dhe disavantazhet e secilés formé;
té interpretojé kriteret qé klasifikojné sipérmarrjet e médha
dhe té vogla (Biznes i Vogél) dhe biznesi VIP;
té pérshkruajé ményrén e regjistrimit né QKB, né aplikacionet
dhe platforma online dhe procedurén e marrjes sé NUIS
(numri i identifikimit unik) and regjistrimeve prané
administratés vendore dhe té sigurimeve shogérore;
té pérshkruajé té gjitha pérgjegjésité ligjore dhe tatimore qé
rrjedhin pas regjistrimit, pérfshiré proceduarat pér marrjen e
licencave té nevojshme dhe kryerjen e deklarimet online té té
gjitha detyrimeve;
té zbatojé pérgjegjésité ligjore dhe tatimore gé rrjedhin pas
regjistrimit, pérfshiré proceduarat pér marrjen e licencave té
nevojshme dhe kryerjen e deklarimet online té té gjitha
detyrimeve;
té pérshkruajé llojet e detyrimeve tatimore sipas strukturés sé
biznesit (biznesi i madh, i mesém, i vogél), detyrimet pér
tatimet kombétare dhe ato vendore, me afatet e pagesés sé
tyre, si dhe ményrat e pagesés;
té pérshkruajé kushtet dhe kérkesat gé duhen zbatuar né puné.
Instrumentet e vlerésimit:
Pyetje - pérgjigje me gojé
Pyetje - pérgjigje me shkrim

Udhézime pér
zbatimin e
modulit

Ky modul duhet té trajtohet né mjediset e klasés.

Instruktori duhet té pérdoré sa mé shumé té jeté e mundur shpjegime
té ilustruara me materiale pamore, gé i pérgjigjet cdo moduli apo temé
mésimore.

Kursantét duhet té angazhohen né detyra konkrete né mjediset e
klasés. Atyre duhet tu jepen detyra té ndryshme né lidhje me ¢éshtjet
qé trajtohen né modul si: né analizén e bizneseve konkrete né Shqipéri
dhe né boté, né studimet e rasteve té bizneseve té sukseshme dhe té




déshtuar, né analizén e nevojés té tregut shqiptar pér biznes. Ata duhet
té nxiten gé té diskutojné né lidhje me detyrat qé kryejné dhe proceset
e punés qé vézhgojné.

Gjaté vlerésimit té kursantéve duhet té vihet theksi te verifikimi i
shkallés sé arritjes sé njohurive gé parashikohen né kété modul.
Realizimi i pranueshém i modulit do té konsiderohet arritja e
kénagshme e té gjitha kritereve té realizimit té specifikuara pér ¢cdo
rezultat té té mésuarit.

Kushtet e Pér realizimin si duhet té modulit &shté e domosdoshme té sigurohen mjediset

domosdoshme pér dhe materialet e méposhtme:

realizimin e - Klasé mésimore e pajisur me mjete dhe materiale pamore.

modulit - Broshura, materiale té shkruara, ligje, rregullore, udhézime, etj.
Materiale didaktike (CD, filma, etj) pér konkretizimin e njohurive dhe
aftésive.

2. Moduli “Konsolidimi i idesé dhe modelit té biznesit pér sipérmarrjet e biznesit té

vogél”
PERSHKRUESI | MODULIT
Titulli dhe kodi | KONSOLIDIMI | IDESE DHE MODELIT TE SZHPB-02-20
BIZNESIT PER SIPERMARRJET E BIZNESIT TE
VOGEL
Qéllimi i Né kété modul teoriko—praktik kursantét gartésojné idené i biznesit té tyre,
modulit aftésohen se si té kryejné analizén e tregut dhe konkurentéve dhe té zhvillojné

elementét e ndryshém té nevojshém pér ndértimin e modelit té funksionimit té
biznesit té tyre.

Kohézgjatja e 24 oré mésimore

modulit Rekomandohet: 20% Teori; 70% Praktiké; 10% Vlerésime.

Niveli i Kursantét duhet té kené pérfunduar arsimin e detyruar dhe té jené mbi 18 vjeg,
parapélqyer si dhe té kené kryer modulin “Hyrje né sipérmarrje dhe ngritja e bizneseve té
pér pranim vogla né Shqipéri”.

Rezultatet e t¢ RM1 Kursanti pérshkruan idené e biznesit, pérgatit profilin e

mésuarit (RM) klientéve té synuar, vlerésimin e tregut dhe analizén e
dhe progedurat konkurentéve.
e vlerésimit Kursanti duhet té jeté i afté:

- té pérshkruajé idené dhe objektivat e biznesit;

- té pérshkruajé aftésité/kompetencat personale;

- té analizojé se si lidhen aftésité/kompetencat personale me
idené e sipérmarrjes sé tij;

- té pérshkruajé dhe analizojé Kklientét, pérdoruesit dhe
pérfituesit e produkteve dhe shérbimeve dhe karakteristikat
Kryesore té tyre;




RM 2

RM 3

- té identifikojé dhe analizojé segmentet e tregut té synuar;

- té kryejé njé kérkim té shpejté té tregut me intervista me
Klientét potencial,

- té analizojé té dhénat e grumbulluara dhe té interpretojé
rezultatet e analizés/intervistave;

- té pérgatité profilin pérgjithésues té klientéve té synuar pér
secilin prej segmenteve té synuara;

- té pérgatité vlerésimin e madhésisé dhe potencialit té tregut
pér produktet/shérbmet e parashikuara;

- té analizojé situatén e mjedisit konkurues né fushén specifike
ku do té veprojé sipérmarrja/biznesi i vogél,

- té identifikojé konkurentét kryesoré dhe té béjé analizén e
tyre;

- té identifikojé pikat e forta dhe té doébta té konkurentéve;

Instrumentet e vlerésimit:
- Pyetje - pérgjigje me gojé
- Pyetje - pérgjigje me shkrim

Kursanti zhvillon modelin e ofrimit dhe marrjes sé vlerés,
pérfshiré vlerén e propozuar, produktet dhe/ose shérbimet e
ofruara, kanalet dhe burimet e té ardhurave.

Kriteret e vlerésimit:

Kursanti duhet té jeté i afté:

- té zhvillojé strukturén e vlerés sé propozuar pér klientét té
synuar, bazuar né nevojat a identifikuara mé paré;

- té pérgatité prototipin e produkteve dhe/apo shérbimeve gé
mundéson ofrimin e vlerés sé propozuar;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé kanalet mundshme té
shpérndarjes dhe shitjeve se produkteve dhe/apo shérbimve;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé kanalet mundshme té ndértimit
dhe mirémbajtjes sé marrédhénieve me klientét;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé burimet e té ardhurave sipas
grupeve té ndryshme té produkteve/shérbimeve dhe
kategorive té klientéve té synuar;

- té zhvillojé modelin e ofrimit dhe marrjes sé vlerés.

Instrumentet e vlerésimit:
- Pyetje - pérgjigje me gojé
- Vézhgim me listé kontrolli

Kursanti zhvillon strukturén e proceseve dhe burimeve té
nevojshme pér zhvillimin e produkteve dhe/ose shérbimeve pér
klientét e synuar.
Kriteret e vlerésimit:
Kursanti duhet té jeté i afté:
- té pércaktojé dhe pérshkruajé aktivitetet kryesore gé nevojiten
pér prodhimin e produkteve dhe shérbimeve
- té pércaktojé dhe pérshkruajé aktivitetet kryesore pér
shperndarjen dhe shitjen e produkteve dhe shérbimeve;



- té pércaktojé dhe pérshkruajé aktivitetet Kkryesore pér
menaxhimin e biznesit, pérfshiré mbledhjen e té ardhurave
menaxhimin e operacioneve dhe burimeve té ndryshme;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé burimet e nevojshme pér
ndritjen e biznesit, prodhimin dhe shpérndarjen e produkteve
dhe/apo shérbimeve si dhe mbledhjen e té ardhurave;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé partnerét kryesoré gé jané té
nevojshém pér biznesin;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé se ¢faré béjné/ofrojné secili prej
partneréve kryesoré pér biznesin sipas fazave dhe/apo
procesesve té ndryshme;

- té pércaktojé dhe pérshkruajé strukturén mé té pérshtatshme
dhe mé efikase té kostove;

- té pérgatité njé plan aktivitetesh pér ngritjen dhe zhvillimin e
biznesit pér té paktén 12 muajt e paré té biznesit;

- té zhvillojé strukturén e proceseve dhe burimeve té
nevojshme pér zhvillimin e produkteve dhe/ose shérbimeve
pér klientét e synuar.

Instrumentet e vlerésimit:
- Pyetje - pérgjigje me gojé
- Vézhgim me listé kontrolli

Udhézime pér
zbatimin e modulit

Ky modul duhet té trajtohet né mjediset e klasés dhe né terren (pér
vlerésimin e tregut, klientéve dhe konkurentéve), ku kursantét duhet
té angazhohen né veprimtari konkrete.

Atyre duhet t’u jepen detyra té ndryshme né lidhje me c¢éshtjet gé
trajtohen né modul, dhe me ané té rasteve studimore té sjellin modele
té sukseshme té sipérmarrjeve dhe sipérmarrésve té Shqipérisé dhe
té mbaré botés. Ata duhet té angazhohen né detyra konkrete pér
kryerjen analizés sé tregut, klientéve dhe konkurentéve, e
procedurave ligjore dhe administrative pér hapjen e njé biznesi té
vogél né Shqipéri.

Ata duhet té nxiten gé té diskutojné né lidhje me detyrat qé kryejné
dhe proceset e punés gé vézhgojné.

Gjaté vlerésimit té kursantéve duhet té vihet theksi te verifikimi i
shkallés sé arritjes sé shprehive praktike gé parashikohen né kété
modul.

Realizimi i pranueshém i modulit do té konsiderohet arritja e
kénagshme e té gjitha kritereve té realizimit té specifikuara pér ¢do
rezultat té té mésuarit.

Kushtet e
domosdoshme pér
realizimin e
modulit

Pér realizimin si duhet t& modulit &shté e domosdoshme té kryhen vizita dhe
praktika mésimore prané bizneseve dhe institucioneve. Gjithashtu, pér
realizimin si duhet té modulit éshté e domosdoshme té sigurohen mjediset
dhe materialet e méposhtme:

Klasé mésimore e pajisur me mjete dhe materiale pamore.
Libra, broshura, fletépalosje, katalogé,video projektor.
Materiale nga interneti si dhe modele nga bota e biznesit.




- Materiale didaktike (formate té gatshmé pér pérgatitjen e elementeve
té ndryshém té analizave dhe modelimit té biznesit, CD, filma, etj.)
pér konkretizimin e njohurive dhe aftésive.

3. Moduli “Zhvillimi i planit té biznesit”

PERSHKRUESI | MODULIT

Titulli dhe kodi | ZHVILLIMI | PLANIT TE BIZNESIT SZHPB-03-20

Qéllimi i Njé modul teoriko-praktik qé i aftéson kursantét te zhvillojné dhe plotésojné,

modulit hap pas hapi, té gjithé seksionet e planit té tyre té biznesit (pérfshiré pjesén
pérshkruese dhe gjithé tabelat e kryesore té planit financiar), bazuar né
njohurité dhe shprehité qé kané fituar né modulet e sipérmarrjes dhe
menaxhimit té biznesit té vogél.

Kohézgjatja e 28 oré mésimore

modulit Rekomandohet: 10% Teori; 80% Praktiké; 10% Vlerésime.

Niveli i Kursantét duhet té kené pérfunduar arsimin e detyruar dhe té jené mbi 18

parapélqyer vjec, si dhe té kené kryer modulet “Hyrje né sipérmarrje dhe ngritja e

pér pranim bizneseve té vogla né Shqipéri” dhe “Konsolidimi i idesé dhe modelit t&

biznesit pér sipérmarrjet e biznesit té vogél”.

Rezultatet e té
mésuarit (RM)
dhe procedurat
e vlerésimit

RM 1 Kursanti pérgatit pjesén e paré pérshkruese té planit té biznesit
té tij, sipas modelit té planit té biznesit bashkélidhur.
Kriteret e vlerésimit:
Kursanti duhet té jeté i afté:
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té argumentojé kuptimin, réndésiné dhe pérdorimin e njé plan

biznesi dhe elementét kryesoré té njé plan-biznesi;

té plotésojé pjesén hyrése té formularit té planit té biznesit me

pérmbledhjen e idesé dhe objektivat e biznesit;

té plotésojé informacionet mbi formen ligjore té biznesit;

té plotésojé pérshkrimin e produkteve dhe/ose shérbimeve;

té plotésojé pérshkrimin e klientéve;

té plotésojé analizén e tregut dhe konkurencés;

té plotésojé planin e shitjeve dhe marketingut;

té plotesojé planifikimin e organizimit dhe menaxhimit té

biznesit;

té plotésojé planifikimin e burimeve té nevojshme té biznesit;

té pérgatité planin e detajuar té aktiviteteve;

té pérgatité analizén e risgeve té mundshme té biznesit.
Instrumentet e vlerésimit:

Pyetje - pérgjigje me gojé

Vézhgim me listé kontrolli

RM 2 Kursanti pérgatit planin financiar dhe té investimeve, si dhe
finalizon dokumentin e planit té biznesit, sipas modelit té planit
té biznesit bashkélidhur.

Kriteret e vlerésimit:

Kursanti duhet té jeté i afté:

- té kryejé pérllogaritjen e investimeve fillestare té nevojshme

pér ngritjen e biznesit;
té kryejé pérllogaritjen e shpenzimeve operacionale té
nevojshme pér prodhimin e produktve/shérbimeve dhe
zhvillimin e biznesit;
té kryejé pérllogaritjen e té ardhurave nga shitjet sipas
llojeve té ndryshme te prosdukteve dhe/ose shérbimeve;
té kryejé pérllogaritjen e rrjedhjes sé parave;
té kryejé pérllogaritjen e pasgyrés humje/fitim;
té kryejé pérllogaritjen e Kkapitalit t€ nevojshém dhe
burimeve té financimit;
té kryejé pérllogaritjen e pérdorimit té financimit té€ kérkuar
(grantit;)
té kryejé rishikimin dhe finalizimin e gjithé dokumentit té
planit té biznesit;
té analizojé dhe vetévlerésojé paraprakisht pérputhshmériné
ose mospérputhshmériné e mundshme té planit té biznesit
me Kriteret e vlerésimit dhe té béjé rishikimet e nevojshme
pérfundimtare.

Instrumentet e vlerésimit:

Pyetje - pérgjigje me gojé
Vézhgim me listé kontrolli

Udhézime pér - Ky modul duhet té trajtohet né mjediset e klasés dhe né terren (pér
zbatimin e modulit vlerésimin e tregut, klientéve dhe konkurentéve), ku kursantét
duhet té angazhohen né veprimtari konkrete.
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Instruktori duhet té pérdoré sa mé shumé té jeté e mundur
shpjegimet té ilustruara me materiale pamore dhe me modele te
gatshme.

Atyre duhet t’u jepen detyra té ndryshme né lidhje me ¢éshtjet gé
trajtohen né modul, pér kryerjen e analizave ekonomike dhe
plotésimin e tabelave financiare.

Kursantét duhet té nxiten gé té diskutojné né lidhje me detyrat qé
kryejné dhe analizave ekonomike dhe pérllogaritjeve financiare.
Gjaté vlerésimit té kursantéve duhet té vihet theksi te verifikimi i
shkallés sé arritjes sé shprehive praktike gé parashikohen né kété
modul.

Realizimi i pranueshém i modulit do té konsiderohet arritja e
kénagshme e té gjitha kritereve té realizimit té specifikuara pér
¢do rezultat té té té mésuarit.

Kushtet e
domosdoshme pér
realizimin e
modulit

Pér realizimin si duhet t¢ modulit éshté e domosdoshme té sigurohen
mjedlset veglat, pajisjet dhe materialet e méposhtme:

Klasé mésimore e pajisur me mjete dhe materiale pamore.
Materiale didaktike (CD, filma, etj) pér konkretizimin e
njohurive dhe aftésive.

Libra, broshura, fletépalosje, katalogg.

Modele té gatshme té planeve té biznesit, modele bilancesh,
modele té pasqyrave financiare, modele analize SWOT, etj.

12



PROGRAMI | NXITJES NEPERMJET VETEPUNESIMIT

Seksioni 1:
Seksioni 2:
Seksioni 3:
Seksioni 4:
Seksioni 5:
Seksioni 6:
Seksioni 7:
Seksioni 8:

Seksioni 9:

PLAN BIZNESI

Té dhena personale te SIPErMArrESit .......ooccveeeiriiieee e 14
Permbledhje e idese $€ DIizneSit .......ccccuveeiieiiiieiiiee e 14
Kompetencat e sipermarrésit......cccceeeiiiiii 15
Produktet/shérbimet dhe klientét @ Synuar.......ccccceceeeeieeeciee e 15
Tregu dhe KONKUFENCA ....uiiiiiiii ettt e e e e e e e e e e e eannes 16
Plani i shitjeve dhe marketingut .........coeviiiioiii e 17
Organizimi dhe menaxhimi i Biznesit.......ccccceeevciiiiiicee e 19
RiSQEt € MUNASNME ....eviiiiee e e e e e 20

Pl AN FINMANCIAT ettt e e et e e e et e e e e e e e e e e e e e e enaaeeeennns 20

13



Seksioni 1: Té dhena personale te sipérmarrésit

1. Emri dhe mbiemri:

2. Ditélindja:

. Numri i kartés se identitetit:

. Adresa aktuale e banimit:

. Bashkia:

. Numri i telefonit/celularit:

. Emaili:

. Niveli i arsimimit:

OO N[Ol | W

. Formimi profesional:

Seksioni 2: Permbledhje e idese se biznesit

1. Lloji i biznesit:

2. Emri i biznesit (nése e ka):

3. Adresa e biznesit (vendodhja):

4. Bashkia:

5. Jepni njé pérshkrim té shkurtér té idesé sé biznesit tuaj.

6. Statusi juridik i biznesit tuaj.
[ ]sh.P.K; X] Person Fizik; [ ] Ambulant; [ ] Fermé

[] Tjeter (specifiko)

7. Burimet e financimit té biznesit gjaté 12 muajve té paré.

Burimet e financimit: Shuma ne Leke

e Financim nga Granti

e Vetéfinancim nga sipérmarresi

e Kredi bankare te marra

o Burime té tjera

Totali i financimit te parashikuar

8. Cilat jané objektivat kryesoré (me tregues té matshém) gé synoni té arrini gjaté 12 muajve té
paré té biznesit tuaj?
01
02
0 3.
O 4.
O5.
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Seksioni 3: Kompetencat e sipérmarrésit
1. Pérse déshironi té zhvilloni pikérisht kété biznes dhe jo njé lloj tjetér biznesi — pérse mendoni

se ky éshté biznesi i duhur pér ju?

2. Pérshkruaj ¢do kualifikim té veganté (arsim, trajnim, praktiké profesionale, etj.) qé keni
pasur méparé dhe gé éshté i réndésishém pér biznesin tuaj.

3. Pérshkruaj aftésité, talentet ose elementé té tjeré té vecanté gé ju keni dhe gé jané té
réndésishme pér suksesin e biznesit tuaj.

4. Pérshkruani shkurtimisht ¢do boshllék né aftésité, pérvojén ose kualifikimet tuaja dhe

shpjegoni se si do t'i adresoni kéto.

Seksioni 4: Produktet/shérbimet dhe klientét e synuar
1. Cilat jané produktet dhe/apo sherbimet tuaja kryesore dhe cilét jané klientét kryesoré té

synuar?

Nr.

Emeértimi i produkteve
apo shérbimeve
kryesore

Pérshkrimi i produkteve
apo shérbimeve kryesore

Nevoja ose problemi i klientit
adreson produkti (et) dhe / ose
shérbimi (et) tuaj

2. Pérshkruaj shkurtimisht profilin (karakteristikat mé té réndésishme) té tre grupeve kryesore
té klientéve tuaj té synuar?

Segmenti 1 Segmenti 2

Segmenti 3

Gjeografia &
demografia:
(vendi/shteti,
rajoni/zona, mosha,
gjinia, familja, edukimi,
etnia, origjina, feja, te
ardhurat)

Psikografia:
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(stili i jetes, klasa
shogerore, profesioni,
personaliteti, motivet,
vlerat, normat
shogerore)

Sjellja:

(shkalla dhe menyra e
perdorimit, besnikeria
ndaj produktit/sherbimit
ose markes, sensitiviteti
ndaj cmimit)

Interesta &

problemet:
(perfitimet e pritshme,
problemet dhe
veshtiresite e hasura ne
arritjen e pritshmerive)

Seksioni 5: Tregu dhe konkurenca

1. Cfaré hulumtimesh keni kryer pér té kuptuar tregun tuaj, pérfshiré sektorin/industriné tuaj,

zonén/rajonin, klientét, konkurrentét?

2. Sa i madh éshté tregu juaj — sa klienté mendoni se do té blejné produktin/shérbimin tuaj gjate

12 muajve te pare?

3. Cilat jané tendencat e sotme té njerézve/klienteve qé kérkojné produktet/shérbimet tuaja?

4. Pérshkruani pikat e forta dhe té dobta té tre konkurentéve tuaj mé té réndésishém

konkurentit

Nr. | Emri dhe vendodhja e

Pikat e tij té forta

Pikat e tij té dobta

5. Cfaré ju dallon ju nga konkurentét tuaj?
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(a) Cfaré béni ju mé miré se konkurentét tuaj?

(b) Cilat jané pikat tuaja té forta?

(c) Cilat jané pikat tuaja té dobta?

(d) Cilat jané oportunitetet/mundésité e
jashtme gé favorizojné biznesin tuaj?

(e) Cilat jané elementét/faktorét e jashtém qé
mund té kércénojné biznesin tuaj?

Seksioni 6: Plani i shitjeve dhe marketingut
1. Prodhimi: véllimi mestar mujor gjaté periudhés sé programit:

Sasia Kostoja e kc-:-sc;;[)?/t lce
Produkti/shérbimi Njésia mestare prodhimit pér orodhimit
né muaj njési (Lekeé) (Leke)
Gjithsejt
2. Shitjet: véllimi mestar mujor gjaté periudhés sé programit:
Sasia Cmimi i Totali i té
Produkti/shérbimi Njésia mestare né shitjes pér | ardhurave nga
muaj njési (Leké) | shitjet (Leké)

Gjithsejt

3. A'i keni letrat e interesit, kontratat paraprake apo marréveshje té tjera afatgjate té shitjeve?
Ju lutemi bashkéngjitni kopjet e dokumenteve té tilla.

4. Produktet/sherbimet - krahasimi i gmimeve me konkurentet

— sshie cmimi iuai krah -
Sratula £ Njésice lerr"u'per Si éshté cmimi juaj "ra asuar rrje ¢cmimet e
Nr. shérbimi <hitjes njési konkurentéve kryesoré?
(Leke) ME i larté Njésoj Mé i ulét
[ [ [
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I

I
I

5. Strategjia/taktikat e vendosjes se cmimit

kéto cmime?

(a). Cilat jané arsyet pér ta pasur

¢cmime?

(b). Pse mendoni se klientét do
jené té gatshém té paguajné kéto

(c). Cfaré strategjish/taktikash
do té pérdorni tjetér pér té
térhequr klientét/konsumarorét?

6. Produktet dhe/apo shérbimet tuaja do ti ofroni/shisni né territorin e:

[] Qytetit/Fshatit

] Gjithé vendit

[] Bashkisé

[ ] Jashté vendit

] Rrethit

[ ] Rajonit

7. Produktet dhe/apo shérbimet tuaja do t’i shpréndani/shitni nga/pérmes:

] Dyganit (objektit) pa gira

[] Tregtareve me shumice

[ ] Online

[] Tjeter (specifikoni):

[] Rrjetit tuaj te shpérndarjes

] Dyganit (objektit) me gira

8. Pse keni zgjedhur kété ményré shpérndarje?

] Tregtareve me pakice

[] Rrjet tjeter shpérndarje

9. Cilat jané tiparet kryesore (vlerat e vecanta/unike) té produkteve dhe/apo shérbimeve tuaja?

Nr. | Produktet dhe/ose
shérbimet

Cilésia

Pérbérja

Paketimit dhe ose
paragitja

10. Ményrat e promovimit té produkteve dhe/ose shérbimeve (me koston sa mé té ulét dhe me

efekt sa mé té madh)

Lloji i promovimit

Pérshkrimi i llojit té
promovimit

Koha dhe
kohezgjatja

Kostot e promovimit

Permes instagram

Postera
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Seksioni 7: Organizimi dhe menaxhimi i biznesit

1. Periudha e planifikuar pér fillimin e biznesit

(a) Periudha e planifikuar pér fillimin e biznesit éshté (muaji/viti):

(b) Cfaré té mund ta pengoje/shyjé fillimin e biznesit?

2. Licencat dhe lejet e nevojshme pér ta ngritur biznesin tuaj dhe pér té filluar puné

Nr.

Pérshkrimi i licencave dhe/ose lejeve té nevojshme

WIN| -~

3. Ligjet/rregulloret/rregullat e vecanta gé kané té béjné me biznesin tuaj:

Nr.

Pérshkrimi i rregulloreve/rregullave té vecanta

W N -

4. Nevojat dhe shpenzimet pér staf/punonjés:

Nr. | Pérshkrimi punonjésit(ve) | Me kohété | Me kohété | Numri i Paga bruto
pjesshme ploté muajve/vit | /muaj (Leké)

1 [ [

2 [ [

3 [] []

4 [ [

5 [] [

5. A parashikoni futjen e standarteve té caktuara né operacionet e biznesit tuaj? Nése po, cilat

standarte, si do t’i financoni ato, kur dhe si do té realizohet kjo?

6. A parashikoni keni ndonjé siguracion te vecanté pér ambjentin/aktivitetin e biznesit tuaj?
Nése po, pérshkruaj mé poshté.

7. Furnitoret dhe/ose partneret kryesore




Cfaré do té
Nr. | Emri i furnitorit ose partnerit | béjé/ ofrojé pér
biznesin tuaj?

Formae Informacione té
marrédhénies tjera

8. Disponueshméria e tokés, ndértesave apo objekteve té tjera té nevojshme pér biznesin

NI, Emértimi i objektit Sip. Ne | Me Pérshkrimi
(m2) | pronési gira
[] []
[] []
[ [
9. Plani i punés/veprimit pér ngritjen dhe zhvillimin e biznesit
Nr. Pérshkrimi i aktiviteteve Periudha Organizimi Pérgjegjési

Seksioni 8: Risget e mundshme
Cilat jané rreziget kryesore me té cilat mund té pérballet biznesi juaj né 12 muajt e paré dhe
planet/masat gé do té ndérmerrni ju pér eleminimin/reduktimin e tyre?

Nr. Risget kryesore té Faktorét/shkaqet pér Masat pér eliminimin ose
mundshme secilin nga risget kryesore reduktimin e risgeve

Seksioni 9: Plani financiar

Tabela 1. Investimet fillestare té nevojshme pér ngritjen e biznesit
Cmimi
Injési

Emértimi Njésia Sasia

1 | Riparime & rikonstruksione ndértese

2 | Makineri & pajisje (jo-kompjuterike)

3 | Pajisje kompjuterike, softuere, etj.

4 | Mjete transporti
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Té tjera

TOTAL
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Tabela 2. Parashikimi i likujditetit (rrjedhes se parave)

Total

Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj Muaj ‘ Muaj

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12
GJENDJA NE FILLIM TE

PERIUDHES

Té ardhurat nga shitja e produkteve
Vetéfinancim nga sipérmarresi
Té ardhura nga granti

Kredi bankare te marra
Te ardhura te tjera

(b |lwWwiN|F

Riparime dhe rikonstruksione ndertese
Makineri dhe pajisje (jo-kompjuterike)
Pajisje kompjuterike, softuere, etj.
Mjete transporti

Investime té tjera

ahlwWwiIN|F

Shpenzime per ndertesa, makineri dhe
pajisje

Qira per toke/ndértesa/objekte (jo-ne
pronesi)

Qira per pajisje (jo-ne pronesi)
Mirembajtje/riparime ndertese
Mirembajtje/riparime makineri dhe pajisje
(jo-kompjuterike)

Mirembajtje/riparime pajisje kompjuterike,
softuere, etj

6 | Mirembajtje/riparime mjete transporti

A (Ww|IN| -

(6, ]




Shpenzime te tjera (ne ndertesa, makineri
dhe pajisje)

Kosto e mallrave te shitura

Furnizime dhe 1&ndé té para/produkte

N ([P |T|

Karburant per transport mallrash (me mjete
ne pronesi)

w

Pagesa pér transport malli (me mjete
transporti jo-ne pronesi)

Shpenzime personeli

Pagat bruto mujore te punonjesve

Sigurimet shogerore dhe shendetsore
shtese (punedhensei)

Pagesa pér mbajtjen e kontabilitetit

Shpenzime marketingu

Shpenzime per materiale
reklamash/promovimi

Pagesa sherbime reklamash/promovimi

Pagesa te tjera per reklama dhe promovim

Shpenzime administrative

Energjia elektrike dhe uje

Telefon dhe internet

Materiale zyre /fadministrative

Kosto te veprimeve me bankén

Siguracione ndertesash/objektesh

Siguracione mjetesh transporti

Udhétime personeli

Shpenzime té tjera administrative

o[ N|joja|[h{w[ND[R[P W[N] R |@w| N [R[O

Shpenzime financiare

Pagesa per kredité (principal, interesa,
kamat vonesa)

Pagesa pér shpenzime té tjera financiare

QI

Taksa dhe tatime
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Taksat dhe tatime bashkie

Akciza, etj.

Shpenzime te tjera

Regjistrime dhe licenca biznesi

Pagesa per sherbime keshillimore

WIN(FR[T|IN|F

Pagesa pér kosto té tjera indirekte
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Tabela 3. Parashikimi i humbje/fitimit (per dy vitet e para te biznesit)

Zerat

Te ardhurat nga shitjet

Viti 1

Viti 2

Kosto operacionale

Shpenzime per ndertesa, makineri dhe pajisje

Kosto e mallrave te shitura

Shpenzime personeli

Shpenzime marketingu

Shpenzime administrative

Shpenzime financiare

Taksa dhe tatime

oNoO|gRW|IN|(F|

Shpenzime te tjera

Totali - kosto operacionale

Fitimi bruto nga veprimtaria

Amortizimi vjetor

<

Fitimi para taksave

Taksa dhe tatime

<

Fitimi neto

25




Tabela 4. Parashikimi i perdorimit te grantit

Cmimi

Zerat e shpenzimeve Njesia  Sasia Injesi Total Muaji 1 Muaji 2 Muaji 3 Muaji 4

a. | Kosto e furnizimeve/mallrave per shitje

b. | Riparime té ndértesave/objekteve

c. | Makineri dhe pajisje

d. | Shpenzime reklame/promovimi

e. | Shpenzime te tjera

TOTALI
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