mbrojtur e pér té marré paraté né rrequll.
Edhe klientét ndihen mé té sigurté, e diné
se ku mund té ankohen.

6. NDIQ nga afér dhe me
kujdes c¢do detyré

Klientét nuk duan té vonohen apo ti
génjeni pér datén, dhe nuk duan t’ia diné
se ti ke patur njé ditélindje apo c¢farédo
tjetér. Mundohu té mbash njé largési té
arsyeshme midis jetés ténde profesionale
dhe sociale. Mundohu té ruash ekulibrin
jeté —puné, por ndiq progresin qé bén né
jetén ténde si njé sipérmarrés, dhe mos
nénvleréso asnjé nga veprimet e dités.

Mbaj njé kalendar té thjeshté dhe planifiko
né ményré té tillé qé té vendosésh afatet,
té ndjekésh punét gé jané né vazhdim.
Njé kalendar dhe njé laps mijaftojné,
por ndoshta mund té hartosh edhe njé
program té thjeshté kompjuteri, apo
sistem tjetér qé té lejon té vendosésh
qéllimet, detyrat, afatet dhe personat
pérgjegjés, né ményré qé t'i ndjekésh dhe
kontrollosh me lehtési. Sigurisht gé kjo
éshté e lehté me fjalé, por né praktiké
kérkon shumé disipliné.

Mbi té gjitha, ndig me vémendje ecuriné
e biznesit né pérgjithési; né fund té fundit
ti je sipérmarrési qé duhet té kujdesesh
pér té térén. Béj llogaritjet, se kur do fillojé
sipérmarrja jote té nxjerré fitime, kur do
té jené shérbimet, apo mallrat gati, kur
dhe si do té sigurosh klientét e paré, etj.
Né se shikoni qé po ecni miré, merr edhe
mundésiné qé té marrésh diké tjetér né
puné; ka plot té rinj té tjeré gé duan té
punojné pér disa oré né dité pér té pasur
paraté e tyre té xhepit.

7. Pregatitu pér DESHTIMIN

Té jemi té ndershém. Fillimet jané gjithmoné
té véshtira dhe jo té gjitha aktivitetet apo
bizneset i mbijetojné tregut. Sipérmarrja juaj
mundtémbyllet. Porkjonuk duhetngatérruar
me déshtim. Sa heré ju filloni njé aktivitet, ju
fitoni njé pérvojé té ¢muar, pasuroni aftésité
tuaja dhe pér mé tepér nxirrni mésime pér
njé aktivitet té ardhshém.

Né rastet, kur aktiviteti nuk ju ecén dhe ju
higni doré, mos u dorézoni vérteté, por
shikoni mbrapa dhe mendoni se ¢faré keni
mésuar dhe se ¢faré mund té béni herén e
ardhshme. Ka shumé mundési qé ju prapé
né zemrén tuaj té doni té merrni njé tjetér
sipérmarrje né té ardhmen, prandaj kur ta
béni, mendoni gé jeni njé sipérmarrés me
pérvojé dhe me mé shumé mend, gati pér
té pérballuar sfida té reja. Ka gjithmoné
njé mundési tjetér né jeté, prandaj mos
u déshpéroni dhe kurajo! Nuk ishte, por
ZHVILLIM!

8. Merr KENAQESI

Mund té ndértosh, krijosh, apo sjellésh né
zonén ténde njé produkt té ri, shumé té
suksesshém, t'ia shesésh até gjysmés sé
banoréve. Mund té béhesh i famshém dhe
té dalésh né gazetén lokale. Por né fund
té fundit, mé e réndésishme éshté: a je i
kénaqur?

Ndoshta produkti yt nuk ecén fare, banorét
nuk arrijné ta kuptojné dhe nuk e blejné.
Me sa duket ende tregu nuk éshté gati pér
shérbimin ténd. Sido gé té jeté gjithmoné
shiko mé larg, dhe mundohu t& marrésh
kénaqgési nga ajo qé bén. Sipérmarrja kérkon
mund, besim dhe shumé entuziazém — dhe
ju nuk do té pérballoni dot sfidat né se nuk
merrni kénagési nga aktiviteti i pérditshém.
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“Punésimi dhe Migrimi i t& Rinjve”, &shté njé program i geverisé shqiptare
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e Secili nga ne béhet dicka apo dikushi né jeté, dhe
kemi mundési ta zgjedhim veté.

e Gjetja e njé pune éshté vetém pikénisja e njé rrugétimi
té gjaté.

e Késhillimi duhet té ndihmojé té rinjté té marrin veté
vendimin e duhur né pérputhje me moshén, dijet,
aftésité dhe tregun aktual té punés.

e Roliparésorishérbimeve té punésimit pér té rinj éshté
té ndihmojé té rinjté té pérputhin jetén me karrierén dhe
profesionin e zgjedhur. \
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Zhvillimi i karrierés éshté njé rrugétim i gjaté, njé proges i vazhdueshém, i cili
duhet té ndihmoijé té rinjté, por edhe cdo individ né cdo moshé dhe kohé té
organizojé dijet dhe t’i pérdoré ato né ményré efikase pér té€ njohur botén e
punés dhe pér té€ zéné me sukses vendin e tij né kété boté.

Kjo paketé informative synon té pregatisé té rinjté té hyjné né tregun e punés.
Deri tani ju kemi treguar si té vendosni géllimet, si t€ vlerésoni e paragisni
veten e té aplikoni pér njé puné, por sé fundmi, duam t’ju themi se ndoshta
ményra mé e miré dhe e sigurté pér té gjetur njé puné, éshté ta krijosh até.

Té dhéna nga e gjithé bota sot tregojné se té rinjté nén 18 vje¢c nuk duhen
nénvlerésuar né tregun e biznesit t€ vogél dhe sipérmarrjes. Me zhvillimin
e teknologjis€, me rritjen e lévizjes sé liré dhe globalizimit té tregjeve né
pérgjithési, ka shumé té rinj qé kané ditur té pérfitojné nga mundésité dhe
té krijojné aktivitete té tyre dhe me shumé sukses madje. Shqipéria ka
shumé té rinj entuziasté, me ide dhe aftési, por po aq edhe sfida me té

cilat pérballen kéta té rin;.

Kjo broshuré do té japé disa késhilla té shpejta, té€ cilat vijné nga pérvoja té
té rinjve sipérmarrés kudo né boté, por né se doni té dini dhe mésoni mé
shumé, drejtohuni tek zyrat e punésimit pér té lexuar manualin “BlZ UP”
té krijuar nga Organizata Ndérkombétare e Punés, e cila éshté njé paketé
gé pérmban njohuri, por edhe teknika dhe strategji konkrete pér t& hapur

njé ndérmarrje.

Né ndihmé té té rinjve gé me guxim e kané marré kété rrugé, ose atyre qé
aspirojné ta béjné

HAP PAS HAPI, TETE KESHILLA PER JU

1. Pregatitu té pérballosh SFIDA

Nuk éshté e lehté té kesh njé sipérmarrje
ténden. Klienté gé té kérkojné, té ndjekin dhe
té gjejné né cdo oré; shérbimi apo malli qé
duhet mbajtur miré; fatura pér t'u paguar;
dhe pér mé tepér mund té keni edhe vartés
pér té drejtuar e motivuar. Para se té fillosh,
mendohu miré “do vérteté ta bésh njé gjé
té tille?” Hapja e njé biznesi nuk éshté pér
kédo —ju mund té keni aftési shumé té mira
teknike, por drejtimi i njé sipérmarrje me

fitim éshté tjetér gjé. Zakonisht kompanité
e suksesshme krijohen nga njé bashkim
i njerézve me aftési teknike dhe atyre me
aftési dhe nuhatje pér biznes.

Por né se vérteté ke déshiré, dhe ke njé ide
té madhe, mos u dorézo, fillo menjéheré
punon pér ta kthyer né realitet. Véshtirésia
e madhe éshté koha, ose mungesa e saj.
Midis shkollés, familjes, apo punéve té
tjera, do té té duket se po punon 30 oré
né dité. Té kesh njé sipérmarrje éshté

njé puné me kohé té ploté, prandaj nga
dicka duhet té hegésh doré. Duhet té
mendohesh miré dhe té vendosésh cfaré
do té bésh. Mund té jesh njé sportist i
miré dhe té duash té kesh njé sipérmarrje
ténden, por ka té ngjaré qé té mos ti
bésh dot té dyja. Shpesh, akivitetet e
tjera pérvec shkollés jané té parat gé do
t’i thoni lamtumiré, po ashtu edhe rrethet
sociale. Né kété piké, éshté miré té filloni
té takoni dhe rrini me njeréz qé mund t'ju
ndihmojné pér sipérmarrjen tuaj.

2. QARTESOJE idené ténde
né letér dhe pregatitu t'ua
SHPJEGOSH té tjeréve

Kur ke nisur njé sipérmarrje té vogél -

njé dygan, njé skuadér rregullimesh,njé
garazh - mundésité mund té vijné atéheré

kur s’e prisni. Ju mund té takoni klienté
té mundshém né njé festé, né njé dyqan,
apo stacion autousi. Sigurisht gé nuk
mund t'i thoni kujdto pér produktin apo
shérbimin tuaj, por sa mé shumé ta diné,
aq mé shumeé mundési do té keni. Kjo éshté
shumé e réndésishme né muajt e paré té
biznesit tuaj.

Pérpunoje dhe hidhe né letér modelin, apo
ményrén si funksionon biznesi yt; béjeni
kété né njé ményré té qarté, té shkurtér
dhe pozitive. Pregatituni t’ia shpjegoni
sipérmarrjen tuaj kujtdo qé takoni: me
planin e shkruar né dorg, ju nuk do té keni
asnjé problem. Né se nuk e ke té shkruar,
rrezikon qé shpjegimet e tua té mos jené
té géndrueshme dhe ju mund té humbisni
besmin e té tjeréve.

Sido gé té jeté, duhet patjetér té bésh
kartévizitat e tua, té cilat do t’i mbash

gjithmoné me vete. “Kam mbajtur
kartévizita qé kur isha 14 vjec, dhe kjo i
bénte njerézit té buzéqgeshnin dhe té mé
shtréngonin dorén me krenari”, thoté
Niku, sot 20 vje¢ dhe njé sipérmarrés
i suksesshém né Korgé qé drejton njé
skuadér qé rregullon catité.

Né se pérplasesh me diké gé punon né té
njéjtén fushé, apo ka lidhje me shérbimin
apo mallrat gé tregton, shpjegoju se cfaré
bén dhe jepu kartévizitén. Kartévizita ju bén
té dukeni seriozé.

3. Pérdori me mencuri té gjitha
BURIMET e mundshme

Si sipérmarrés té rinj, sigurisht gé keni
shumé pak para, por ama keni burime
té tjera po aq té réndésishme. Doni
té hapni njé studio fotografike ? A nuk
mund té pérdorni garazhin e babait ku
té vendosni perde té erréta, té cilat néna
juaj do t'i hedonte t'i hidhte. Nuk keni
leké té reklamoni se keni ngritur njé
skuadér hidraulikésh? A nuk ka njé dhomé
kompjuteri né shkollé ku ju veté mund té
krijoni reklamén tuaj té paré dhe ta printoni
né njé letér té thjeshté? Do té hapésh njé
rrobagepési, por nuk ke para té blesh
makiné gepése? Pse nuk fton edhe dy ose
tre shoqet e tua, ndoshta ato nuk diné té
gepin miré, por mund té arnojné dhe té
béjné puné té tjera té vogla ndihmése, mbi
té gjitha gjyshja e tyre mund té keté njé
makiné gepése, e ky do té jeté kontributi i
tyre pér rrobaqepésiné tuaj.

Mos ngurroni  t'u kérkoni ndihmé
prindérve, familjes, miqve. Do té rezultojé
e suksesshme, dhe ndihma e tyre do t'ju
duhet vetem pér fillimin, sapo té krijoni
kapitalin tuaj té paré.

4. KRIJOJENI shérbimin apo
produktin tuaj ME PARE se té
kérkoni ndihmé financiare

Pra, do té hapésh njé garazh té vogél pér
té rregulluar makina dhe té duhen 200,000
leké té reja. | kérkon xhaxhait, ai thoté jo,
njésoj edhe halla, apo kushériri yt né qytet,
i cili éshté njé biznesmen i fugishém dhe i
pasur. Pse?

Si sipérmarrés, duhet ta dish gé thjesht
ideté e mira nuk mjaftojné. Financuesve té
mundshém, duhet té dish t'ua shpjegosh
shumé miré projektin ténd, produktin apo
shérbimin gé do té krijosh, Sl dhe SA do ta
shesésh. Mbi té gjitha duhet t‘u shpjegosh
se kur do té jeni né gjendje t'ua ktheni
paraté. Pra zhvillojeni idené tuaj dhe hidhni
né letér edhe njé plan financiar; éshté hap i
sigurté drejt fitores. Provojeni!

5. Mbani njé komunikim
PROFESIONAL

Si njé sipérmarrés i ri, shumica e klientéve
do té jené mé té médhenj se ju dhe disa
prej tyre, profesionisté me pérvojé edhe né
fushén né té cilén ju po tentoni té ndértoni
sipérmarrjen. Duket e véshtiré t'i bésh ata
t’ju marrin seriozisht.

Merrni rolin e njé profesionisti té pér-
gjegjshém, dhe té tillé do t’ju konsiderojné.
Pregatituni té prezantoheni, apo té flisni né
takime té réndésishme.

Do tju ndihmonte shumé té kishit njé
adresé emaili, pasi komunikimi népérmijet
tij me klientét, ju bén té dukeni serioz
dhe profesional. Madje né se e dérgoni
pérshkrimin e shérbimit dhe ¢mimin
me email, éshté edhe njé ményré pér t'u



